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Plantilla para Desarrollar tu Concepto de Negocio

1. Naturaleza del Negocio

Descripción: Define claramente qué hace tu negocio.

Ejemplo: "Mi negocio se dedica a ofrecer servicios de extensiones de pestañas y micropigmentación, enfocándose en proporcionar resultados de alta calidad y personalizados para cada cliente."

Tu Turno: Escribe una breve descripción de la naturaleza de tu negocio.
Mi negocio se dedica…….
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2. Ubicación

Descripción: Decide si tu negocio será físico, móvil o online, y especifica dónde estará ubicado.

Ejemplo: "Nuestro salón está ubicado en el centro de Madrid, pero también ofrecemos servicios móviles para clientes VIP y cursos online para profesionales del sector."

Tu Turno: Describe la ubicación de tu negocio y cómo ofrecerás tus servicios.
Mi negocio se ubica …….
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3. Servicios Ofrecidos

Descripción: Detalla todos los servicios que ofrecerás.

Ejemplo: "Ofrecemos extensiones de pestañas clásicas, volumen ruso y mega volumen, así como micropigmentación de cejas, labios y línea de ojos. Además, proporcionamos cursos de formación en ambas áreas."

Tu Turno: Haz una lista de todos los servicios que planeas ofrecer.



4. Cliente Potencial

Descripción: Define quién es tu público objetivo, considerando factores demográficos y psicográficos.

Ejemplo: "Nuestros clientes potenciales son mujeres de 20 a 45 años que buscan mejorar su apariencia de manera natural y duradera. También nos dirigimos a profesionales de la belleza que desean especializarse en extensiones de pestañas y micropigmentación."

Tu Turno: Describe a tu cliente potencial en detalle.



5. Análisis de Competencia

Descripción: Investiga a tus competidores y analiza sus fortalezas y debilidades.

Ejemplo: "Nuestros principales competidores son salones de belleza y academias de formación en Madrid. Sin embargo, nos diferenciamos por ofrecer un enfoque personalizado, productos de alta calidad y una combinación de servicios móviles y cursos online."

Tu Turno: Escribe un análisis de tus principales competidores y cómo te diferencias de ellos.



Resumen Final

Resumen: Revisa y asegúrate de que cada sección esté completa y clara. Este documento será la base de tu concepto de negocio y te ayudará a mantener el enfoque y la coherencia en tu emprendimiento.
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